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自分自身のストーリー	

• 経歴	

•  1979年　大阪吹田市生まれ　 神戸大学農学部卒業。大手IT
システム会社に12年勤務し、その後独立。 

• 現在、通販専門のパン屋「あやぱん工房」店主 

• 独立、そして現在への道	

• 子供の頃の夢だったコックさんが高じてパン作りに熱中、会社
で幹部候補として期待されていたが、本当にやりたいことを見
つめなおし、2015年3月にパン屋の起業を決心。シェアキッチ
ンを利用し、定期便を含め月80箱前後の発送を行なっている。 

•  ITの経験を生かして、システムコンサル事業も展開中。	



あやぱん工房について	
• Concept：あやぱんは幸せの味♪	

•  美味しいものって人を幸せにする	

•  大切な人に分かち合いたくなるもの	

•  「美味しいね」の連鎖で幸せと分かち合いの世界を作っていきたい 
	

• できるだけ体に優しいパンを作っています。	

• 心から美味しい、毎日食べたい、飽きのこない素朴なパンを
心を込めてお作りしています。	

パンの通販専
門店です	



ターゲットの顧客ニーズ	

• 安全安心、作り手の顔が見える 
• 自分のための特別感 

• 少子高齢化でお年寄りに 

• 有料でセミナーが開ける場所を 
•  実験できる場所を作ろう 

• サードプレイスの拡充、６次元カフェ 
•  なにものでもない、安心の場でつながろう 

• 面白いことで一緒に楽しみたい 
• パラレルキャリアを作っていきたい 



商品・サービス	

• あやぱん工房事業 
•  パンの製造販売（BtoC、BtoB）　：　通信販売（継続） 
•  パン教室　：　月４回程度を予定。6回講座とかにしていきたい 
•  ベーカリーカフェ　：　対面販売 

 
• 寺子屋事業（６次元カフェ事業） 

•  有料セミナーの開催 
•  イベントの開催（企画展や発表会など）  

• パラレルキャリア事業 
•  シェアオフィスの運営 



資金計画	
　	 必要な資金	 金額	 調達の方法	 金額	

設備資金	
　	
　	
　	
　	
　	
　	
　	
　	
　	
　	

　	
　	
1 
　	
　	
　	

店舗など	 　	 自己資金	 400	

（内訳）	 　	 　	 　	

店舗の保証金	 100	 その他（親・兄弟etc）	 　	

内装工事費	
300 
	

（内訳）	 　	

　	 　	 祖父	 300	

　	
　	
2 
　	
　	

機械装置・備品など	 　	 　	 　	

（内訳）	 　	 　	 　	

機械装置（中古）	 400	 金融機関からの借入額	 　	

器具備品	 100	 （内訳）	 　	

運転資金	
　	
　	
　	

開業に必要な商品の	 300	 国民生活金融公庫	 500	

仕入代金・経費など	 　	 　	 　	

　	 　	 　	 　	

　	 　	 　	 1200	 　	 1200	
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収支計画	

　	 　	 2017	 2018	 　	 　	

　	 　	 平均	 A	 AとBとC	 D	

売上（コンサル）	 　	 250,000	 250,000	 340,000	 450,000	

売上（寺子屋）	 　	 　	 　	 　	 70,000	

売上(パン）	 　	 250,000	 250,000	 500,000	 650,000	

原材料費	 30%75,000	 75,000	 150,000	 195,000	

人件費（社員）	 　	 200,000	 200,000	 200,000	 200,000	

人件費（アル）	 　	 30,000	 30,000	 60,000	 90,000	

家賃	 　	 50,000	 150,000	 150,000	 150,000	

光熱費	 6%15,000	 15,000	 30,000	 39,000	

荷造運賃	 　	 48,000	 48,000	 60,000	 60,000	

経費	 8%40,000	 40,000	 67,200	 93,600	

減価償却	 　	 0	 30,000	 30,000	 30,000	

営業利益	 　	 42,000	 -88,000	 92,800	 312,400	



売上計画と収支計画のまとめ	
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中長期的なビジョン	

• お客さん＝仲間と一緒にお店を作っていきたい 

• 農業とコラボしたい 

• 世界が「わお♡」って喜ぶものをこれからも届けていきたい 

• でも、何をどうするってのはまだよく分からない。	



コウカシタスクールに参加してみて	

• 地元での友達ができた 

• 変なおじさんが 
たくさんいることが知れた 

• 自分でもできそうって思えた 

• 銀行からお金借りても 
いいかなと思えた 

• だから、あとはやることが大事	


